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	Proposant
Agissant en nom propre ou pour le compte de la société ou de l’organisme

	Nom, Prénom :
	Fonction :

	Tél. :
	Email :


	Société ou organisme porteur de l’intention de projet

	Raison sociale : 
	Nom commercial : (si pertinent)

	Adresse :

	Année de création :
	Forme juridique :


	Profil de la structure

	Capital :       
	Effectif :                               dont R&D :

	Société mère :

Part dans le capital :          %
Autres actionnaires :
	Chiffre d’affaires annuel :                   M€ 
dont export :      %

	Fonds propres :
	Dépenses R&D/an :

	Etablissement concerné (adresse si différente du siège)
	:

	SIRET : 
	RCS : 


	Porteur du projet

	Nom, Prénom :
	Fonction :

	Tél. :
	Email :

	Rôle dans le projet (leader ou partenaire) :




	Intention de projet collaboratif en contexte européen

	Acronyme de projet :

	Titre du projet :

	Résumé de l’intention de projet : (en 10 lignes maximum, fournir l’essentiel permettant de comprendre le sujet, les enjeux, les problèmes à résoudre, le caractère innovant relativement à l’état de l’art et les risques.)

-

	Conséquences attendues du projet : retombées scientifiques, technologiques, économiques, sociales, impact environnemental,…

-


	Description des savoir-faire et expertise de la société ou de votre organisme (en quelques mots) :
- 

	Lien éventuel de l’organisme avec un Pôle de compétitivité (lequel) : - 

	FAITES VOTRE AUTO EVALUATION – INCITEZ VOS PARTENAIRES A FAIRE DE MEME

	Etat de maturité et de validation de l’intention de projet (cocher ou remplir si pertinent)

	Niveau de maturité
Critères
Clair et défini
documenté
validé

Clair et défini
à valider externe

Clair et défini
à valider interne

Simple
esquisse
à quantifier

Pas
encore
traité

Enjeux ou facteurs de motivation

 

 

 

 

 

Objectifs stratégiques

Objectifs techniques

Objectifs sociaux (emploi) 
Objectifs économiques (retour/investissement)
Innovation 
Définition des valeurs ajoutées recherchées chez des partenaires, cadre de négociation
Faisabilité, 
preuve de concept


R&D à développer

Marché et état de la concurrence
Protections des résultats envisagées (brevet, secret,..)

Recherche d’antériorité, liberté d’exploitation
Plan de financement

Propriété des résultats à obtenir
MONTANT  TOTAL DU PROJET

(montant en k€ en colonne appropriée)

Part de projet impliquant la société
(montant en k€ en colonne appropriée)
Part impliquant d’autre(s) société(s) française(s)

(montant en k€ en colonne appropriée)

DUREE du projet

DELAI de mise sur le marché (commercialisation)


	

	Phase de recherche et de sélection du ou des partenaires

	Partenaire1/pays1
Partenaire2/pays2
Partenaire3/pays3
Partenaire4/pays4
Partenaire5/pays5
Pays visés 
(penser à vérifier l’éligibilité des partenaires)
Etat recherche (Pas commencé, Contacts informels, Contacts avancés)
Nom des Partenaires si déjà sélectionnés

Types (PME, PME R&D, Groupe, Université,…)
Accord de confidentialité ?
Contrat de partenariat ?


	TYPOLOGIE DE PROJET ENVISAGEE (EUROSTARS, EUREKA,…) :

	Modalités envisagées pour le montage du projet (moyens propres, appel à consultant,..) :

	Nom du contact antérieur pour EUREKA France (si pertinent) :
Nom du contact antérieur pour OSEO (si pertinent) :

	AUTRE COMMENTAIRE :  
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	Au plus tard le plus tôt possible, à l’adresse suivante : Odile.Henin@eurekafrance.fr
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